
 
 

 

ПРОГРАММА 

1 ЭТАЖ, ЗАЛ «ВОЛГА» 

09:00 – 10:00 РЕГИСТРАЦИЯ УЧАСТНИКОВ 
Приветственный кофе. Общение с коллегами и партнерами. 

09:20 – 09:30 ПРЕВЕТСТВИЕ ОРГАНИЗАТОРОВ И ПАРТНЕРОВ 
Открытие переговорной сессии. Приветственное слово организаторов и партнеров. 

09:30 – 12:00 ПЕРЕГОВОРНАЯ СЕССИЯ. ЧАСТЬ 1 
Переговоры между фармкомпаниями, аптечными сетями, дистрибьюторами и маркетплейсами. 

12:00 – 12:30 ПЕРЕРЫВ НА КОФЕ-БРЕЙК 
Общение с коллегами и партнерами. Посещение стендов в выставочной зоне. 

12:30 – 14:00 ПЕРЕГОВОРНАЯ СЕССИЯ. ЧАСТЬ 2 
Переговоры между фармкомпаниями, аптечными сетями, дистрибьюторами и маркетплейсами. 

14:00 – 15:00 ОБЕД 
Общение с коллегами и партнерами. Посещение стендов в выставочной зоне. 

15:00 – 16:00 ПЕРЕГОВОРНАЯ СЕССИЯ. ЧАСТЬ 3 
Переговоры между фармкомпаниями, аптечными сетями, дистрибьюторами и маркетплейсами. 

 

ТРЕНИНГИ И МАСТЕР-КЛАССЫ 

4 ЭТАЖ, ЗАЛ «ЛЕНА» 

16:30 – 18:00 ДЕЖУРНЫЙ ПО ФАРМЕ 
Тренинг для менеджеров аптечных сетей и фармкомпаний. Практические кейсы, детальное 
обсуждение и ответы на вопросы. 

Фармацевтическая отрасль - зона высокой ответственности. Ежедневно руководители и сотрудники 
аптек и фармкомпаний работают на пределе возможностей, отдавая энергию пациентам и бизнес-
процессам. Но кто позаботится о них самих? Согласно исследованиям, 48% работающих россиян 
испытывают симптомы эмоционального выгорания. В фарме этот показатель еще выше: 
хронический стресс, высокая конкуренция, постоянный контроль и необходимость сохранять «лицо 
компании» превращают работу в марафон без права на остановку. В ходе тренинга мы обсудим, как 
перестать саботировать собственную энергию и не дойти до стадии разрушения. 

Виктория Лесникова, Коммерческий директор, АннА (Воронеж) 

• Синдром эмоционального выгорания (СЭВ) или как самому не стать товаром с истекающим 
сроком годности (ИСГ) 

4 ЭТАЖ, ЗАЛ «ЯНА» 

16:30 – 18:00 ДЕЖУРНЫЙ ПО ФАРМЕ 
Тренинг для менеджеров аптечных сетей и фармкомпаний. Практические кейсы, детальное 
обсуждение и ответы на вопросы. 

Валерий Рыбкин, Генеральный директор, Aroma Dzen (Москва) 

• Упущенные возможности в развитии нового спроса на рынке аптечных сетей. Опыт Японии в 
преодолении кризиса, как второе дыхание в современной экономике. 

 


